
 

 
 
 

LES BONNES PRATIQUES 

REPRICING DYNAMIQUE 
 
1) Introduction  

 
Le module Analyse de prix ChannelPilot vous permet de faire de la veille concurrentielle et 
ainsi, observer les prix de vos concurrents et revendeurs. Le module de Repricing permet, 
quant à lui, d'ajuster vos prix en fonction de ces informations et rester compétitif. Grâce au 
Repricing, vous pouvez adapter et optimiser votre politique de prix en fonction des prix de 
vos concurrents et vos indicateurs clés de performance (KPI) et, par la même occasion, 
augmenter votre marge. 

Mais avant de mettre en place votre stratégie de repricing, il est indispensable de prendre 
en compte les points suivants: 

 
1. Quelle position souhaitez-vous atteindre sur le réseau? 

 
2. Quels concurrents doivent être exclus de votre stratégie de repricing? 

 
3. De combien d'euros ou pourcentage souhaitez-vous 

baissez v  

 
4. Quelle stratégie souhaitez-vous adopter lorsque vous êtes le seul 

vendeur  d’un produit ? 

 

5. Quelles sont les règles à appliquer si vous ne pouvez pas atteindre la 
position souhaitée ? 

 

6. Comment/où définissez-vous votre prix plancher ? (indispensable pour 
l’utilisation du repricing) 

 



 

 

2) Formules de prix (avec exemple) 

2.1 Prix plancher  

 
Dans un premier temps, vous devez établir un prix plancher. Celui-ci est nécessaire  pour 
la mise en place de votre campagne de Repricing depuis ChannelPilot. Le prix plancher (ou 
prix minimum,) permet d’empêcher une baisse de prix trop excessive et générer par 
inadvertance une marge négative,. 
 
 

 

 
 
Exemple :  
 
Vous vendez un produit dont le prix est de 10€. L’un de vos concurrent, qui est inclus dans 
votre stratégie de repricing, vend ce même produit à 5€. Si vous avez défini un prix 
minimum de 10€, votre produira conservera son prix de 10€. 
 

Le prix plancher peut-être défini de différentes manières : 

 

• Depuis votre flux source ou flux additionnel,  en y ajoutant une colonne 
supplémentaire  

 

• Depuis ChannelPilot , en créant une formule  se basant, par exemple, sur votre prix 
d'achat. 



 

 
Exemple. 
 

 
 
 

Vous pouvez ajouter et enregistrer le champ de données qui comporte votre prix plancher 
depuis l’onglet  « Repricing » du menu Analyse des prix du marché. (Voir l’image 2.1) 

 
2.2 Repricing 

Une fois votre prix plancher défini, vous pourrez utiliser toutes les fonctionnalités de 
repricing de ChannelPilot. 

Vous pouvez ajuster vos prix depuis l’onglet "Ajuster les prix" du module de Repricing. 
Vous y trouverez un tableau regroupant tous vos produits en combinaison avec 
différents paramètres, tels que le prix plancher ou le prix actuel de votre produit.  

Depuis ce tableau, vous pouvez ajuster manuellement le prix d'un ou plusieurs produits 
ainsi qu’appliquer une formule de repricing. 
 
  



 

 
Manuel :  
 
Déplacer le curseur de votre souris sur le produit dont vous souhaitez modifier le prix 
manuellement. Le symbole représentant une clé et qui apparaît à côté du prix de vos 
produits dans la colonne "Actuel", vous permet de faire vos modifications. 
Vous pouvez ajuster vos prix manuellement en cliquant sur «Nouveau». Une fois que 
vous avez saisi le prix et que vous l’avez confirmé en cliquant sur «Accepter» , cliquez 
sur le bouton "Accepter les modifications" pour enregistrer votre nouveau prix. 
 
Formule :  
 
Vous pouvez également appliquer une formule à chaque produit. Les étapes de cette 
opération sont quasi identiques à celles de décrites ci-dessus pour les modifications 
manuelles, si ce n’est que  vous devez sélectionner la formule dans la colonne "Fx" au 
lieu d'ajuster le prix depuis la colonne "Nouveau". 
 
Modification en masse :  
 
si vous souhaitez appliquer vos formules de prix à une quantité de produits  plus 
importante, vous pouvez le faire en une seule fois. Pour cela, naviguez dans le coin 
inférieur gauche vers "Changement de masse", à la suite de quoi une fenêtre avec 
plusieurs options s'ouvre sous le tableau. Vous pouvez choisir ici d'appliquer la formule 
aux articles actuellement visibles, à un nombre filtré d'articles ou à tous les articles. 
Ensuite, sélectionnez la valeur "Formule" dans le deuxième menu déroulant et spécifiez la 
formule à utiliser dans le troisième menu déroulant. Le réglage est ensuite finalisé en 
cliquant sur le bouton "Effectuer la modification". Ensuite, vous devez confirmer 
l'application de la formule. Pour ce faire, sélectionnez la valeur "Accepter les prix" dans le 
deuxième menu déroulant et confirmez à nouveau en cliquant sur le bouton "Modifier".  
Si vous souhaitez activer la tarification automatique, vous devez maintenant sélectionner 
la valeur "Tarification automatique" dans le deuxième menu déroulant et confirmer à 
nouveau en cliquant sur le bouton "Modifier". 
Si vous ne souhaitez pas utiliser la tarification automatique, il suffit de mettre la 
troisième étape. 

Désormais, il suffit de confirmer l'ajustement des prix à l'aide du bouton "Accepter les prix 
accepté. 

 

 



 

 

 

 

Les formules de prix utilisables pour le repricing peuvent être créées depuis l’onglet 
Analyse des prix du marché > Repricing > Votre campagne de repricing> Formules de prix.  

 

 
Exemple : 

1. On vérifie s’il existe des données Analyse de prix pour le produit en question. 

2. On vérifie si notre boutique  est en 1ère position et si le prix peut être revu à la 
hausse. 

3. Si notre boutique n’est pas à la première position, on vérifiera  si le prix plancher 
défini nous permet d'atteindre la première position. 

4. Si cela n'est pas possible, on procèdera de la même manière avec la 2eme position.  



 

 

 

3) Interface 

Pour exporter vos nouveaux prix de ChannelPilot vers votre boutique, plusieurs 
méthodes possibles : 
 

- API Vendeur : vous pouvez vous connecter à l'API ChannelPilot et l'utiliser pour 
transférer les prix du module de Repricing vers votre boutique en ligne ou votre 
système de gestion. La connexion à l'API ChannelPilot un développement de votre 
côté. La documentation relative à celui-ci est disponible en anglais. 

- Module/Plugin: ChannelPilot dispose de différents modules pour les CMS les plus 
courants. Vous que vous pouvez utiliser pour importer les prix du repricing 
directement dans votre boutique. Veuillez noter que votre système de boutique 
est orienté vers les prix et doit être en mesure de traiter les nouveaux prix. Si vous 
décidez d'utiliser le plugin ChannelPilot pour transférer vos prix, veuillez nous 
contacter brièvement après l'installation afin que nous puissions enregistrer votre 
système de boutique sur notre site. 

- Exportation par fichier : Vous pouvez récupérer les prix sous la forme d’un fichier 
accessible via URL. Vous pouvez également enrichir ce fichier en ajoutant les  
données de votre choix, comme par exemple le code EAN ou le SKU chaque 
produit. Vos données  pourront aussi être exportées aux formats .csv, .xml et .yml.  



 

 

 

 

 

Vous avez des questions sur le module de Repricing ? N'hésitez pas à contacter notre 
équipe l’adresse ci-dessous 
 
 
Contact :  info@channelpilot.com  
 


